職務経歴書
20xx年xx月xx日
氏名〇〇　〇〇
【経歴要約】
株式会社○○でルートセールスと贈答品の商品企画に携わりました。その後、異動し冷凍食品の商品企画を経て、現職の△△日本支社で男性向けシャンプーの商品企画を担当しています。徹底した消費者分析を経てコンセプトを立案し商品を企画します。さらに顧客に届くプロモーション戦略をおこない、いずれも売上目標を上回る成果を構築しています。

【職務内容】
[bookmark: _Hlk110441929]株式会社○○（正社員）20xx年xx月～20xx年xx月
資本金○億○千万円　従業員数○○名　業種　食品

●ルートセールス（20xx年xx月～20xx年xx月）
販売本部にて、セールスプロモーションや棚割の提案など、商品導入に向けたルート営業。
●贈答品の商品企画（20xx年xx月～20xx年xx月）
[bookmark: _Hlk110440996]精肉・加工品事業本部にて贈答品の商品企画を担当。メンバー3名。
＜業務内容＞ 
リサーチ会社を利用した消費者調査と分析、コンセプト開発、試作品開発、テストマーケティング
＜主な成果＞ 
高級志向と安全志向に着目し、指定農場・指定銘柄豚をうたった贈答品を開発。パッケージに手漉き和紙を利用して高級感を演出したほか、地場産業の乳製品との詰め合わせ限定品をつくるなどして、売上高は前年比105％アップを達成した。

●冷凍食品の商品企画（20xx年xx月～20xx年xx月）
[bookmark: _Hlk110441918]同事業本部で冷凍食品の担当になる。研究開発部門・販売部門から計5名のプロジェクトチームを構成し、商品開発を担当した。
＜担当業務＞　
リサーチ会社を利用した消費者調査、コンセプト開発、試作品開発、テストマーケティング
[bookmark: _Hlk110690004]＜主な成果＞
・「XXXコロッケ」の改良新発売（20xx年xx月）
消費者調査で得たニーズからころもの食感改善に的を絞り、入念なテストマーケティングの後、市場に導入。前年同月比146％の売上アップを記録した。
・新製品「YYY」の開発（20xx年xx月）
既存商品のハンバーグの姉妹品として、お弁当向けハンバーグを開発。ターゲットを幼稚園児のいる家庭に絞り、弁当箱のサイズ・メニュー構成・調理時間などを徹底的に調査・分析し、「電子レンジで調理できる」ことと、「小分け保存がきく」ことをコンセプトに商品を開発。パッケージのイラストレーターには、親子両世代に人気を得られるZ氏を起用し、主力商品となった。
※消費者リサーチから企画・開発・市場導入まで、商品誕生のプロセスや製品の生産工程を把握できた。企画力、折衝力、複数の業務の管理能力などが身についた。
[bookmark: _Hlk110442004]

△△日本支社（正社員）20xx年xx月～現在　
資本金○億○千万円　従業員数○○名　業種　化粧品・医薬品

●男性向けシャンプーの商品企画
＜担当業務＞
新成分Aの開発を受け、商品企画から販売展開までを立案
・ 消費者リサーチ　　　・ コンセプト立案　　　・ ネーミング	
・ パッケージ開発　　　・ 広告展開　　　　　　・ 販売戦略立案
＜主な成果＞
社内各部門や関連会社をまとめていくリーダーシップを発揮し、当初の目標を15％上回る売上で推移している。

【スキル・知識】
有効なトレンド分析について自己啓発をしています。
【資格・免許】
TOEIC 750点　20xx年取得	
普通自動車第一種運転免許　20xx年取得

【自己PR】
期待を裏切らない商品企画を実践します
贈答品、冷凍食品、男性向けシャンプーの商品企画で、市場分析、コンセプト構築、プロモーションまで商品企画全般に携わりました。いずれも目標や前年比を上回る売上を達成することができました。SNSを活用したトレンド分析を実践し消費者がより興味を持つコンセプトを立案し商品を企画します。新商品のプロモーション戦略も、インターネットを活用したプロモーションを積極的におこない成果に結びつけています。顧客のニーズを的確に分析し、顧客が欲しい商品を企画することができます。
